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Настоящий инвестиционный меморандум содержит сведения об эмитенте, о финансово-

хозяйственной деятельности эмитента, финансовом состоянии эмитента, о размещаемых 
(размещенных) ценных бумагах и исполнении обязательств по ним. Инвесторы не должны 
полностью полагаться на оценки и прогнозы эмитента, приведенные в настоящем инвестиционном 
меморандуме, так как фактические результаты деятельности эмитента в будущем могут отличаться 
от прогнозируемых результатов по многим причинам. Приобретение ценных бумаг эмитента 
связано с рисками, описанными в настоящем инвестиционном меморандуме. 

 



 
1. ОБЩИЕ СВЕДЕНИЯ ОБ ЭМИТЕНТЕ 
 
1.1. Основные сведения об эмитенте (полное и сокращенное фирменные наименования, ИНН, 

ОГРН, место нахождения, дата государственной регистрации) 
 

Полное фирменное наименование:  Общество с ограниченной ответственностью «СКС 
Ломбард» 

Сокращенное фирменное наименование:  ООО «СКС Ломбард» 
ОГРН: 1120280016120 
ИНН: 0273086494 
Сведения о регистрации : Дата присвоения ОГРН: 16.04.2012 

Способ образования: создание юридического лица  
Место нахождения: г. Уфа 
Адрес: 450071, Республика Башкортостан, г. Уфа, ул. 

Менделеева, д. 229, к. 1 
Основной вид деятельности:  Деятельность по предоставлению 

ломбардами краткосрочных займов под 
залог движимого имущества (ОКВЭД: 64.92.6) 

Среднесписочная численность 
сотрудников на 31.03.2026: 

 305 

Интернет-сайт: https://sks-lombard.ru/ 
Адрес страницы эмитента в сети 
Интернет на сайте агентства Интерфакс: 

https://www.e-
disclosure.ru/portal/company.aspx?id=39462 

 
1.2. Краткая характеристика Эмитента, история создания и ключевые этапы развития 
Эмитента, адрес страницы в сети Интернет, на которой размещен Устав Эмитента. 
 

Общество с ограниченной ответственностью «СКС Ломбард» (далее – ООО «СКС Ломбард», 
Эмитент, Компания) - финансовая компания, специализирующаяся на предоставлении услуг 
ломбарда.  

ООО «СКС Ломбард» зарегистрировано в 2012 году в г. Уфа Республика Башкортостан. 
Подразделения Компании представлены в Республике Башкортостан, Республике Татарстан и 
Республике Удмуртия.  

Основная операционная деятельность Эмитента заключается в предоставлении ломбардом 
краткосрочных займов физическим лицам под залог движимого имущества – ювелирных золотых 
изделий, столового серебра, техники (смартфонов, электроинструментов, бытовой техники), 
автотранспортных средств. Для осуществления деятельности на финансовом рынке ломбард 
должен быть включен в соответствующий реестр Банка России. Компания состоит в реестре 
ломбардов с 16.04.2012 г. и успешно работает на рынке более 15 лет.  

 
История создания и ключевые этапы развития Эмитента: 

Период Событие  

2012 год 

• Основание Компании и открытие 37 подразделений. 
• Разработки в области ИТ-обслуживания клиентов Компании. 
• Осуществление благотворительной помощи Серафимскому детскому 

дому. 
2013 год • Открытие 8 новых подразделений Компании. 
2014 год • Открытие 8 новых подразделений Компании. 

https://sks-lombard.ru/
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Период Событие  

2015 год • Открытие 15 новых подразделений Компании. 
• Создание Ревизорской службы. 

2016 год • Открытие 23 новых подразделений Компании. 

2017 год • Открытие 23 новых подразделений Компании. 
• Внедрение Бонусной системы для клиентов Компании. 

2018 год 
• Открытие 9 новых подразделений Компании. 
• Осуществление скупки новой техники и улучшение внешнего оформления 

подразделений. 

2019 год • Открытие 7 новых подразделений Компании. 
• Общее количество подразделений достигло 72 шт. 

2020 год 
• Открытие 3 новых подразделений Компании. Ковидные ограничения 

способствовали закрытию всего 7 подразделений. 
• Осуществление разработки мобильного приложения Компании. 

2021 год 

• Открытие 7 новых подразделений Компании. 
• Реализация процесса выдачи денежных средств на банковские карты 

клиентов при посредничестве «Т-Банка». 
• Организация работы call-центра по оказанию консультационной помощи 

клиентам Компании.  

2022 год 

• Открытие 12 новых подразделений Компании. 
• Интеграция Битрикс24 - российского сервиса для управления бизнесом, в 

работу Компании. 
• Разработка внутреннего положения Компании о мотивации сотрудников. 

2023 год 

• Открытие 6 подразделений Компании. 
• Открытие 32 подразделения розничных продаж Ломбард Витрины. 
• Внедрение ЭДО (электронного документооборота) в работу Компании.  
• Расширение партнерства с «Альфа Банком» с полным циклом 

обслуживания. 
• Осуществление масштабных маркетинговых компаний посредством 

наружной рекламы, а также рекламы на радио и ТВ. 
• Изменение внутреннего оформления подразделений Компании по новым 

стандартам. 
• Улучшение мобильного приложения Компании в части Push-уведомлений и 

геотаргетинга. 
• Улучшение системы мотивации для сотрудников путем внедрения новых 

бонусов.  

2024 год 

• Обновление мобильного приложения Компании. 
• Внедрение BPMN и CRM системы в работу Компании. 
• Улучшение сервиса взаимодействия с клиентами Компании путем 

внедрения QR кодов, ИИ технологий и контекстной рекламы. 

2025 год  

• Обновление визуального бренда и разработка корпоративного сайта. 
• Внедрение системы сквозной аналитики. 
• Партнерство с командой Чирлидеров г. Уфа 
• Регистрация и размещение дебютного выпуска биржевых облигаций ООО 

«СКС Ломбард» серии БО-01 общей номинальной стоимостью 100 млн.руб. 
в ПАО Московская Биржа по закрытой подписке среди квалифицированных 
инвесторов, регистрационный номер выпуска и дата его регистрации: 4B02-
01-00229-L от 24.07.2025 г. 



Период Событие  
• Регистрация и размещение второго выпуска биржевых облигаций ООО 

«СКС Ломбард» серии БО-02 общей номинальной стоимостью 250 млн. руб. 
в ПАО Московская Биржа по закрытой подписке среди квалифицированных 
инвесторов, регистрационный номер выпуска и дата его регистрации: 4B02-
02-00229-L от 17.09.2025 г. 

• Заключение с ООО «Фианит-Ломбард» соглашения о намерении 
приобрести права (требования) к заемщикам ООО «Фианит-Ломбард», 
имеющего федеральную сеть подразделений, по договорам займов на 
общую сумму не более 550 млн. руб.. 

• Открытие 19 новых подразделений, общее количество подразделений 
достигнуто 94. Территориальное присутствие компании в четырех 
субъектах РФ. 

• Запуск приема антиквариата - внедрено специализированное направление с 
привлечением профильного эксперта. 

• Развитие digital присутствие (SEO-оптимизация, SMM-продвижение, 
систематизирована работа с геосервисами и отработкой отзывов, 
таргетированная реклама – нейропоиск) 

• Разработаны новые стандарты визуальной представленности бренда на 
обособленных подразделениях 

• Произведена доработка корпоративного сайта в части улучшения 
пользовательского опыта клиентов 

• Начало процесса оптимизации документооборота, тем самым повысив 
скорость, прозрачность и надежность документооборота при 
одновременном снижении операционных затрат. 

• Единственным участником ООО «СКС Ломбард» становится Акционерное 
общество «Группа компаний СКС» (ОГРН: 11201280016120) 

• Переход на новые стандарты бухгалтерской отчетности, формирование 
консолидированной финансовой отчетности по стандартам МСФО  

• Оказание благотворительной помощи детям, страдающими заболеваниями 
ОДС 

2026 год 

• Работа над узнаваемостью бренда (бренд- маркетинг, коммуникация и PR) 
• Привлечение клиентов (digital-плaтфopмa, перфоманс-маркетинг) 
• Развитие кросс-продаж (предложение клиенту дополнительных услуг) 
• Развитие ИИ-ассистентов для клиентов 
• Обучение сотрудников и внедрение проектного управления в работе 

Компании 
• Усиление корпоративного управления, повышение компетенций на рынке 

ценных бумаг и финансовых услуг. 
• Пересмотр базы внутренних регламентов с целью повышения качества 

предоставляемых услуг. 
• Автоматизация внутренних бизнес-процессов компании на базе ПО 

Битрикс24 
• Внедрение искусственного интеллекта для чата технической поддержки 

(второй этап) 
• Усиление контура кибербезопасности 
• Усиление рыночных позиций Компании в местах присутствия, в том числе, 

путем поглощения (приобретения) нескольких мелких сетей ломбардов 



Период Событие  
• Регистрация третьего выпуска биржевых облигаций ООО «СКС Ломбард» 

серии БО-02 общей номинальной стоимостью 200 млн. руб. в ПАО 
Московская Биржа по закрытой подписке среди квалифицированных 
инвесторов, регистрационный номер выпуска и дата его регистрации: 4B02-
03-00229-L от 26.05.2026 г. 

 
Адрес страницы в сети Интернет, на которой размещен устав эмитента: 
 https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=39462  

1.3. Стратегия и планы развития деятельности Эмитента 
Стратегия развития Эмитента на период 2026-2029 гг. включает в себя укрепление 

устойчивого конкурентного преимущества, увеличение рыночной доли через поглощение 
несколько мелких конкурентов и активное наращивание клиентской базы. 

Поставленные Компанией цели в рамках реализации 3-х летней рыночной стратегии: 
• Поглощение 1-2 малых сетей конкурентов до 2029 года. 
• Увеличение числа активных клиентов на 25% до 2029 года. 
• Повышение операционной эффективности на 20% за счет снижения издержек 

посредством автоматизации и оптимизации бизнес-процессов. 
Для достижения поставленных Эмитентом целей было проведено комплексное исследование 

рынка с намерением выявить слабые места конкурентов, а также будут определены 
привлекательные для поглощения компании с оценкой их финансового состояния и клиентской 
базы. 

Была разработана программа лояльности для существующих и новых клиентов, включая 
бонусы и скидки, с проведением активной рекламной кампанией через онлайн и оффлайн каналы 
вместе с участием в выставках и местных мероприятиях.  

В то же время будут осуществлены мероприятия по обучению персонала для повышения 
качества обслуживания и по оптимизации процессов путем внедрения современных технологий для 
улучшения клиентского сервиса: ИИ и CRM-системы, мобильные приложения.  

Важнейшим аспектом проводимой Компанией стратегии является улучшение 
технологической базы, что позволит провести цифровизацию и облегчить процесс взаимодействия 
клиента с Компанией.  

Для достижения поставленных Эмитентом целей во второй год планируется продолжение 
поглощения минимум 1-2 конкурентов, а также внедрение новых услуг, характерных для 
поглощённых компаний, для расширения предложений.  

Важным элементом стратегии развития является укрепление клиентской базы путем 
расширения каналов продвижения своих услуг и организации вебинаров, семинаров для повышения 
финансовой грамотности клиентов и популяризации услуг ломбарда у населения и в бизнес-
сообществе. 

В то же время планируется усовершенствование сервиса Компании путем внедрения системы 
онлайн-заявок и онлайн-оплаты, а также разработка гибкой системы кредитования с 
индивидуальными условиями для постоянных клиентов. 

Для достижения поставленных Эмитентом целей в третий год будет произведена оценка 
успешности поглощения компаний-конкурентов и интеграции их бизнес-процессов в общую 
систему Компании, а также будет произведен анализ клиентской базы с выявлением ключевых 
сегментов для дальнейшего глубокого взаимодействия. 

Важнейшим аспектом проводимой Компанией стратегии является устойчивый рост 
клиентской базы, который будет достигаться путем создания информационного портала с 

https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=39462


новостями, акциями, полезными ресурсами и активного использования социальных сетей, digital-
маркетинга для привлечения аудитории. 

Завершающим этапом 3-х летней стратегии станет разработка планов устойчивого роста 
Компании на следующие 5 лет, а также оценка возможности выхода Эмитента на новые рынки и/или 
расширения ассортимента услуг (например, предоставление дополнительных финансовых 
продуктов). 
 

1.4. Описание отрасли или сегмента, в которых Эмитент осуществляет свою основную 
операционную деятельность. Рынок и рыночные позиции Эмитента (масштаб деятельности, 
география присутствия, диверсификация бизнеса, специализация, рыночная ниша). 
Конкуренты Эмитента. 

Российский рынок ломбардов характеризуется устойчивым ростом в последние годы и в 2025 
году продолжал демонстрировать значимую активность по всем ключевым показателям. Ломбарды 
— финансовые организации, выдающие краткосрочные займы под залог движимого имущества — 
за первые шесть месяцев 2025 года выдали населению займы на 190 млрд руб., что на 16% больше, 
чем за аналогичный период 2024 года. Количество заключенных договоров составило 9,3 млн, также 
увеличившись по сравнению с прошлым годом, а среднее число займов на одного заемщика 
выросло с 1,7–1,8 до 2 договоров за полугодие. 

По оценкам экспертов, рост оборотов происходит на фоне уменьшения доступности 
необеспеченного потребительского кредитования в банках и микрофинансовых организациях. В 
условиях ограниченного доступа к банковскому кредитованию и ужесточения требований по 
необеспеченным займам многие россияне ищут альтернативные способы получения наличных 
средств без длительных бюрократических процедур. 

Динамика статистики подтверждает это: клиентская база ломбардов выросла на 12%, а рост 
числа договоров — на 16% за первое полугодие 2025 года по сравнению с аналогичным периодом 
предыдущего года, что свидетельствует о высокой востребованности услуг ломбардов. 

Среди факторов, стимулирующих рост, эксперты рынка указывают на то, что при текущем 
экономическом фоне сокращается количество одобренных заявок на банковские кредиты, а 
микрофинансовые организации ужесточают условия кредитования, что подталкивает часть 
населения к альтернативным источникам финансирования. Доля отказов по заявкам на розничные 
кредиты в России в 2025 году была на уровне около 80–82%. Также привлекательность залога 
ювелирных изделий сохраняется благодаря их высокой ликвидности и стабильности цен. 

Возможность достижения совокупного объема рынка в 1 трлн руб. в будущем, кажется 
реалистичной, при условии сохранения положительной динамики, но это будет зависеть от целого 
ряда факторов — от доходов населения до регуляторной политики в банковском секторе. 

В долгосрочной перспективе рынок ломбардов имеет потенциал дальнейшего роста, особенно 
если экономическая нестабильность будет сохраняться, а потребность населения в доступных 
механизмах получения краткосрочных займов останется высокой.1 

По состоянию на 31.03.2026 средняя цена в активе драгметалла составляла 4 344 руб./г, в 
апреле месяце средняя оценка при выдаче составила 4 500 руб. Текущая оценка значительно ниже 
рыночной. Это не недостаток, а один из ключевых факторов будущего роста портфеля — при 
повышении оценки увеличивается залоговая стоимость, а значит, и объём выдаваемых займов. 

На данный момент Компания придерживается консервативной ценовой политики, что 
обеспечивает низкие риски и высокую маржинальность при дефолтах. При этом Компания 
полностью готова к агрессивному росту. Целевой ориентир на конец 2026 года довести среднюю 
оценку залогового имущества до 5 500 руб./г..  

                                                 
1 Источник: https://argument.media/articles/rynok-lombardov-v-rossii-v-2025-godu-dinamika-yuridicheskie-
nyuansy-i-perspektivy-rosta?ysclid=mpn0sy8e46662412834 
 

https://argument.media/articles/rynok-lombardov-v-rossii-v-2025-godu-dinamika-yuridicheskie-nyuansy-i-perspektivy-rosta?ysclid=mpn0sy8e46662412834
https://argument.media/articles/rynok-lombardov-v-rossii-v-2025-godu-dinamika-yuridicheskie-nyuansy-i-perspektivy-rosta?ysclid=mpn0sy8e46662412834


Повышение оценки произойдёт плавно и неизбежно в силу самой структуры портфеля: 30–
35% клиентов ежемесячно обновляют свои займы. Ежемесячное обновление портфеля составляет 
20–30%. Таким образом, постепенное повышение оценки займёт 2–3 месяца без резких скачков. 

Компания обладает отработанным и эффективным инструментарием по добору - 
дополнительное кредитование существующих клиентов под залог того же имущества (далее – 
Добор). 

При проведении более агрессивной политики в части добора в феврале-марте 2026 года были 
получены следующие результаты: среднемесячная сумма добора увеличилась до 45,6 млн. руб. в 
день 1,5 млн., когда за 2025 год сумма добора составляла 10,3 млн. руб. в месяц, в день 300 тыс. руб.  
Этот инструмент позволяет значительно ускорять рост портфеля без пропорционального 
увеличения рисков. 

Компания способна эффективно размещать привлечённые средства в займовый портфель с 
доходностью более 8% за месяц, что в пересчёте на год составляет 96% годовых. 

Таким образом, каждый привлечённый рубль работает максимально эффективно, а стоимость 
фондирования остаётся контролируемой. 

По прогнозному финансовому плану Компании на 2026 год планируется прирост активов 
драгметалла до 1 100,0 млн. руб. при средней рентабельности актива в 8,5 %, и по прогнозам 
процентного дохода за 2026 год составит 870,0 млн. руб. 

Прирост активов под залог техники по прогнозному финансовому плану на 2026 год 
планируется до 60 млн. руб. при средней рентабельности актива в 12,0 %, по прогнозам процентного 
дохода за 2026 год составит 63,0 млн. руб.  

Компания начала эффективно работать по данному направлению. Дефолтность от портфеля 
составила порядка 7,3% и выше, чем по драгметаллу, но остается умеренной при этом процентная 
ставка под залог техники выше, чем процентная ставка займов под залог драгметалла. 

План реализации невостребованного залогового имущества по оптовым каналам сбыта на 
2026 год составляет почти 400 млн. руб. в виде выручки, а валовый доход по оценке Компании 
составит 131,2 млн. руб., рентабельность продаж оценивается в 25,6%. Итого планируемый доход 
на 2026 год составит 1 151,0 млн. руб. 

Компания приняла решение в 2026 году отказаться от реализации невостребованного 
залогового имущества драгметалла через «Ломбард Витрина», это связано с особенностями 
процесса работы, долгое время имущество лежит в «Ломбард Витрине» и не реализуется, а также 
положительная разница (превышение цены продажи над суммой долга и процентов) признается 
доходом только по истечении 3 лет, если заемщик за ней не обратился. Тогда эта сумма включается 
в состав внереализационных доходов. До истечения этого срока эти средства являются 
кредиторской задолженностью перед заемщиком, что не позволяет полноценно оценить картину 
внешним пользователям. 

 
Рынок и рыночные позиции Эмитента: 
Эмитент входит в список региональных ломбардов с подразделениями в таких городах как 

Уфа, Ижевск, Нефтекамск, Стерлитамак, Альметьевск, Аша и иных населенных пунктах. 
Деятельность Компании осуществляется в четырех субъектах Российской Федерации – Республика 
Башкортостан, Республика Татарстан, Республика Удмуртия и Челябинская область. 

Бизнес-модель Компании основана на выдаче займов физическим лицам под залог имущества 
и на реализации невостребованного имущества. Основным источником дохода Эмитента являются 
получаемые Компанией денежные выплаты в форме процентов от выданных займов (примерно 83% 
от всех доходов), второстепенным источником дохода являются денежные средства, получаемые от 
реализации невостребованного имущества через оптовые каналы сбыта (примерно 17% от всех 
доходов). 



По оценкам экспертов бизнес Компании слабо диверсифицирован, однако Эмитент активно 
развивает направления второстепенных источников дохода, что отражается в динамике роста 
выручки Компании. 

Специализация ООО «СКС Ломбард» заключается в роли универсального классического 
ломбарда, который осуществляет выдачу займов физическим лицам под залог ювелирных изделий. 

За 2025 год Эмитентом было обслужено более 55 тыс. клиентов и выдано займов на сумму 
более 1,7 млрд. руб. Активный портфель Компании составляет 672 млн. руб., и в 2025 году было 
заключено более 121 тыс. договоров займа. 
 

Конкуренты Эмитента по сопоставимым видам услуг и масштабам деятельности: 
ООО «Ломбард ЮС-585», ООО «Ломбард «Драгоценности Урала», ООО «Ломбард 888», 

ООО «Ломбард «Талисман», ООО «Ломбард РТ». 
 

1.5. Описание структуры Эмитента (группы/холдинга, в которую входит Эмитент, 
подконтрольные организации и зависимые общества), имеющее по мнению Эмитента 
значение для принятия инвестиционных решений. 
 

Эмитент входит в группу компаний Группа Компаний СКС (далее – ГК СКС): 

 
 

Наименование Местонахождение Вид деятельности 

ООО «СКС Ломбард» - Эмитент 
(ИНН: 0273086494) 

г. Уфа Осуществление выдачи займов населению 
под залог ювелирных изделий. 

ООО «СКС Инвест Ломбард» 
(ИНН: 0276908784) 

г. Уфа Осуществление выдачи денежных средств 
под залог авто, мото и спецтехники 
(стоянка). 

ООО «Карат» (ИНН: 0276973039) г. Уфа Осуществление скупки и розничной 
продажи ювелирных изделий. 

АО "ГК СКС"

Классический 
ломбард

ООО "СКС 
Ломбард"

Автоломбард

ООО СКС 
"Инвест 

Ломбард"

Комиссионные 
точки

ООО "Карат"

ООО "Смарт"

IT-решения

ООО "ИТ 
Консалт"



Наименование Местонахождение Вид деятельности 

ООО «Смарт» (ИНН: 0276185006) г. Уфа Осуществление скупки и розничной 
продажи техники. 

ООО «ИТ Консалт» (ИНН: 
0276942746) 

г. Уфа Разработка компьютерного программного 
обеспечения 

 
Подконтрольные Эмитенту организации и зависимые организации, имеющие, по мнению 

Эмитента, значение для принятия инвестиционных решений, отсутствуют. 
 
1.6. Структура акционеров/участников, сведения об органах управления и сведения о 
руководстве (топ-менеджменте) Эмитента. 
 

Единственный участник в ООО «СКС Ломбард»: 
Полное фирменное наименование: Акционерное общество «Группа компаний СКС» (100 % 

доля участия в уставном капитале Эмитента) 
ОГРН: 1240200043907. 
ИНН: 0276179796. 
Доля юридического лица в уставном капитале Эмитента: 100 %. 

 
Сведения об органах управления и сведения о руководстве (топ-менеджменте) Эмитента: 

 
Единоличный исполнительный орган Эмитента – Управляющая компания АО «ГК СКС».  
Единоличным исполнительным органом АО «ГК СКС» является генеральный директор - 

Хасанов Фаниль Фаритович, занимающий должность с 23.12.2024 г. 
Должности, занимаемые лицом в Компании и в других организациях за последние 5 лет: 

 

Должность Дата начала и завершения 
работы в компании 

Наименование 
организации 

Генеральный директор 
(основное место работы) 

23.12.2024 – по н.в. АО «ГК СКС» 

Директор (основное место 
работы) 

24.12.2024 - 01.12.2025 ООО «СКС Ломбард» 

Финансовый директор 
(основное место работы) 

01.02.2016 - 16.12.2024 ООО «СКС Ломбард» 

Совмещение должностей: 
финансовый директор, 
исполняющий обязанности 
директора (основное место 
работы) 

17.10.2023-23.12.2024 ООО «СКС Ломбард» 

Заместитель директора 
(внешнее совместительство) 

20.06.2023 - 06.08.2023  ООО «СКС Инвест 
Ломбард» 

Совмещение должностей 
(внешнее совместительство): 
заместитель директора, 

07.08.2023-16.12.2024 ООО «СКС Инвест 
Ломбард» 



Должность Дата начала и завершения 
работы в компании 

Наименование 
организации 

исполняющий обязанности 
директора  

Директор (внешнее 
совместительство) 

17.12.2024 - по н.в. ООО «СКС Инвест 
Ломбард» 

Заместитель генерального 
директора (внешнее 
совместительство) 

02.03.2020 - по н.в. ООО МКК «Горизонт-
Финанс» 

Заместитель директора 01.10.2020 - по н.в. ООО «ИТ Консалт» 
 

Совет директоров, а также Коллегиальный исполнительный орган в Компании отсутствуют. 
 

Топ-менеджмент:  
1. Урманцев Артур Фаритович – первый заместитель директора. 
 
Должности, занимаемые лицом в Компании и в других организациях за последние 5 лет: 

Должность Дата начала и завершения работы 
в компании 

Наименование 
организации 

Первый заместитель 
директора 

17.01.2026 - по н.в. АО «ГК СКС» 

Первый заместитель 
директора 

24.04.2024 – 16.01.2026 ООО «СКС Ломбард» 

Коммерческий директор 01.06.2022- 21.03.2024  ООО «Зевс» DL Group 
Директор 26.03.2020-23.03.2022  ООО «ПринтРемСервис» 

 
2. Мухамадисламова Эльвира Верновна – главный бухгалтер. 
 
Должности, занимаемые лицом в Компании и в других организациях за последние 5 лет: 

Должность Дата начала и завершения работы 
в компании 

Наименование 
организации 

Главный бухгалтер 
(основное место работы) 

30.12.2025 - по н.в. АО «ГК СКС» 

Главный бухгалтер 
(основное место работы) 

02.09.2019 – 29.12.2025 ООО «СКС Ломбард» 



 
1.7. Сведения о кредитных рейтингах Эмитента (ценных бумаг Эмитента) 
 

Отсутствуют. 
 
2. СВЕДЕНИЯ О ФИНАНСОВО-ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ И 

ФИНАНСОВОМ СОСТОЯНИИ ЭМИТЕНТА 
 
2.1. Операционная деятельность (основная деятельность, приносящая выручку) Эмитента 

(основные виды, географические регионы, иная информация) в динамике за последние 
3 года. 

тыс. руб. 
Основная деятельность, приносящая выручку: 
 

Вид дохода 2023 г. 2024 г. 2025 г. 

Проценты с выданных займов, тыс.руб. 275 887 343 931 561 444 

 
География присутствия Эмитента охватывает 4 региона России - Республика Башкортостан, 

Республика Татарстан, Республика Удмуртия и Челябинская область, в которых по состоянию на 
начало 2026 года работает более 90 отделений. 
 
2.2. Оценка финансового состояния Эмитента в динамике за последние 3 года, 
включающая в себя обзор ключевых показателей деятельности Эмитента с указанием 
методики расчета приведенных показателей и адреса страницы в сети Интернет, на которой 
размещена бухгалтерская (финансовая) отчетность Эмитента, на основе которой были 
рассчитаны приведенные показатели. Приводится анализ движения ключевых показателей 
деятельности Эмитента и мерах (действиях), предпринимаемых Эмитентом (которые 
планирует предпринять Эмитент в будущем), для их улучшения и (или) сокращения 
факторов, негативно влияющих на такие показатели. 
 

Адрес страницы в сети Интернет, на которой размещена бухгалтерская (финансовая) 
отчетность Эмитента, на основе которой были рассчитаны приведенные показатели: https://www.e-
disclosure.ru/portal/company.aspx?id=39462 
 

Ключевые показатели деятельности Эмитента за последние 3 года: 
тыс.руб. 

Наименование показателя  2023 г. 2024 г. 2025 г. 

Процентные доходы 275 887 343 931 561 444 

Процентные расходы (18 094) (24 998) (65 166) 

Чистые процентные доходы 257 793 318 933 496 278 

Чистые процентные доходы (чистые 
процентные расходы) после создания 
резерва под обесценение по финансовым 
активам 

255 650 316 576 493 558 

Прибыль (убыток) до налогообложения 37 139 49 084 81 099 

https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=39462
https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=39462


 
Анализ движения ключевых показателей деятельности Эмитента: 

 
Финансовые показатели Эмитента имеют положительную динамику на протяжении 

анализируемого периода. Деятельность Компании стабильна, компания ежегодно имеет 
положительный финансовый результат и капитализирует прибыль. 

Чистые процентные доходы Эмитента после создания резерва под обесценение по 
финансовым активам по итогам 2024 года - доходы выросли на 25 % по сравнению с 2023 годом, по 
итогам 2025 года - доходы выросли более чем на 50 % по сравнению с 2024 годом.  

Рост доходов в 2025 году был обусловлен, в первую очередь, благоприятными 
экономическими условиями в виде мирового роста цены на золото и увеличения спроса на услуги 
Компании в силу нестабильной экономической ситуации в стране. Факторами роста также являлись 
расширение представительств Компании и цифровизация бизнес-процессов Эмитента, что делает 
услуги Компании более удобными и доступными для клиентов. 

Показатель Капитала Эмитента имеет тенденцию к росту и на протяжении анализируемого 
периода капитализировался за счет нераспределенной прибыли. 
 

Меры (действия), предпринимаемые Эмитентом (которые планирует предпринять Эмитент в 
будущем), для их улучшения и (или) сокращения факторов, негативно влияющих на такие 
показатели: 

Эмитент занимает конкурентную позицию на рынке сопоставимых услуг. Спрос на услуги 
Компании стабилен, что положительно влияет на финансово-хозяйственную деятельность 
Эмитента. ООО «СКС Ломбард» не прогнозирует в среднесрочной перспективе существенного 
снижения доходных показателей. При наступлении негативных факторов, Компания будет 
действовать в соответствии с текущей ситуацией, в том числе, будет пересмотрена стратегия 
развития Эмитента в среднесрочной перспективе. 

  

Наименование показателя  2023 г. 2024 г. 2025 г. 

Совокупный доход (убыток) за отчетный 
период 

29 711 39 267 60 506 

Капитал 82 122 107 859 168 365 

Активы  496 621 577 728 1 119 213 

Долговые финансовые обязательства, 
оцениваемые по амортизированной 
стоимости  

157 009 188 035 552 959 

Рентабельность капитала 36 % 36 % 36% 

Рентабельность активов 6 % 7 % 5% 

Денежные средства  35 719 32 734 42 969 

Чистый долг 121 830 155 301 509 990 



Методика расчета ключевых показателей: 

Показатель 

Метод расчета ключевых показателей 
деятельности эмитента (строка 
бухгалтерской отчетности, исходя из 
которой раскрывается показатель) 

Процентные доходы Строка 1 Отчет о финансовых результатах 

Процентные расходы Строка 2 Отчета о финансовых результатах 

Чистые процентные доходы Строка 3 Отчета о финансовых результатах 

Чистые процентные доходы (чистые 
процентные расходы) после создания резерва 
под обесценение по финансовым активам 

Строка 5 Отчета о финансовых результатах 

Прибыль (убыток) до налогообложения Строка 13 Отчета о финансовых результатах 

Совокупный доход (убыток) за отчетный 
период 

Строка 26 Отчета о финансовых результатах 

Капитал Строка 26 Бухгалтерского баланса 

Активы  Строка 11 Бухгалтерского баланса 

Долговые финансовые обязательства, 
оцениваемые по амортизированной стоимости  

Строка 13 Бухгалтерского баланса 

Рентабельность капитала, % Отношение Совокупного дохода (убытка) за 
отчетный период к размеру Капитала 

Рентабельность активов, % 
Отношение Совокупного дохода (убытка) за 
отчетный период к размеру Активов 

Денежные средства  Строка 1 Бухгалтерского баланса 

Чистый долг 
Долговые финансовые обязательства, 
оцениваемые по амортизированной стоимости, 
за вычетом денежных средств 

 
2.3. Структура активов, обязательств, собственного капитала Эмитента в динамике за 

последние 3 года. 
 

2.3.1 Структура активов Эмитента (тыс. руб.) 
Наименование показателя 2023 г. 2024 г. 2025 г. 

Денежные средства 35 719 32 734 42 969 
Долговые финансовые активы, оцениваемые 
по амортизированной стоимости 

318 281 448 434 915 751 

Основные средства и капитальные вложения 
в них 

114 108 90 772 134 053 

Отложенные налоговые активы  1 472 3 115 4 313 
Прочие финансовые активы  24 626 1 083 5 697 
Прочие активы  2 415 1 590 16 430 
Активы итого: 496 621 577 728 1 119 213 



 
 

2.3.2 Структура обязательств Эмитента (тыс. руб.) 
Наименование показателя 2023 г. 2024 г. 2025 г. 

Долговые финансовые обязательства, 
оцениваемые по амортизированной 
стоимости  

157 009 188 035 552 959 

Обязательства по текущему налогу на 
прибыль 

1 600 5 051 1 026 

Прочие финансовые обязательства  247 333 261 314 363 026 
Прочие обязательства  8 557 15 469 33 837 
Обязательств итого: 414 499 469 869 950 848 
 
2.3.3 Структура собственного капитала Эмитента (тыс. руб.) 
 

Наименование показателя 2023 г. 2024 г. 2025 г. 
Уставный (складочный) капитал 10 10 10 
Добавочный капитал 12 078 12 078 12 078 
Нераспределенная прибыль (непокрытый 
убыток) 

70 034 95 771 156 277 

Итого капитала: 82 122 107 859 168 365 
 
2.4.  Кредитная история эмитента за последние 3 года. 
 

 
Кредитор  

Форма 
кредита 

Дата 
договора 

Дата 
погашения  

% 
ставка 
годовы

х 

Сумма 
договора, тыс. 

руб. 
Остаток задолж-ти на 
31.03.2026, тыс. руб. 

Долгосрочная задолженность 
ИП Мухамедзянов 
Рустам Анварович займ 01.03.2016 01.06.2026 15% 1 807, 8 1 357,8 
ИП Мухамедзянов 
Рустам Анварович займ 15.05.2017 01.11.2027 15% 10 000, 0 10 127,4 
Султанов Динар 

Асимович займ 10.07.2025 10.07.2030 26% 14 100, 0 4 183,9 
Султанов Динар 

Асимович займ 01.08.2025 01.08.2030 25% 20 000, 0 21 282,1 
Султанов Динар 

Асимович займ 01.09.2025 01.09.2030 23% 10 000, 0 10 343,1 
Султанов Динар 

Асимович займ 01.11.2025 01.11.2030 20% 10 200, 0 10 822,8 

НКО АО НРД займ 24.07.2025 15.07.2028 28,5% 100 000, 0 100 000,0 

НКО АО НРД займ 17.09.2025 06.09.2028 27% 250 000, 0 250 000,0 

АО "ГК СКС" займ 11.03.2026 10.03.2031 18% 54 650, 0 168,9 

ИТОГО      408 286 



 
 
 
2.5. Основные кредиторы и дебиторы Эмитента на последнюю отчетную дату. 
 
Основные дебиторы Эмитента (более 10 % от суммы дебиторской задолженности) на 31.03.2026: 
 

Наименование дебитора  
Сумма дебиторской 

задолженности,  
тыс. руб. 

ООО «СМАРТ» 9 280,8 
АО «ГК СКС» 3 464,6 
ИП Стрепетков Евгений Владимирович 2 720,9 
Прочие с долей менее 10% 7 803,7 
ИТОГО: 23 270 

 
Основные кредиторы Эмитента (более 10 % от суммы кредиторской задолженности) на 31.03.2026:  
 

Наименование кредитора  
Сумма кредиторской 

задолженности, 
тыс. руб. 

ООО «ФИАНИТ-ЛОМБАРД» 119 709,3 
ИП Султанов Динар Асимович 73 190,2 
ООО «ИТ Консалт» 35 677,7 
Прочие с долей менее 10% 67 798,8 
ИТОГО 296 376 



2.6. Описание судебных процессов (в случае их наличия), в которых участвует Эмитент и 
которые могут существенно повлиять на финансовое состояние Эмитента. 

 
На дату подписания настоящего Инвестиционного меморандума Эмитент не участвует в 

судебных процессах, которые могут существенно отразиться на финансово-хозяйственной 
деятельности Эмитента. 
 
3. СВЕДЕНИЯ О РАЗМЕЩАЕМЫХ (РАЗМЕЩЕННЫХ) ЦЕННЫХ БУМАГАХ 

ЭМИТЕНТА И ИСПОЛНЕНИИ ОБЯЗАТЕЛЬСТВ ПО НИМ 
 
3.1. Основные сведения о размещаемых (размещенных) Эмитентом ценных бумагах, в 

отношении которых составлен Инвестиционный меморандум: вид, категория (тип), 
серия (для облигаций) и иные идентификационные признаки ценных бумаг, количество 
размещаемых (размещенных) ценных бумаг, номинальная стоимость, сроки размещения, 
цена размещения или порядок ее определения, условия обеспечения (для облигаций с 
обеспечением), условия конвертации (для конвертируемых ценных бумаг). 

 
Идентификационные признаки ценных бумаг: биржевые облигации процентные 

неконвертируемые бездокументарные серии БО-03, номинальной стоимостью 1 000 российских 
рублей каждая (далее - Биржевые облигации). 

Способ размещения: закрытая подписка среди квалифицированных инвесторов 
Количество ценных бумаг: 200 000 штук. 
Общий номинальный объем выпуска: 200 000 000 руб. 
Срок погашения Биржевых облигаций: 1080-й день с даты начала размещения Биржевых 

облигаций. 
Биржевые облигации имеют 36 купонных периодов.  
Длительность каждого купонного периода устанавливается равной 30 дням. 
Ссылка на страницу в сети Интернет, на которой опубликованы сведения о сроке размещения 

и цене размещения ценных бумаг, а также эмиссионные документы со всеми изменениями к таким 
документам: https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=39462  
 
3.2. Цели эмиссии ценных бумаг и планы по направлению полученных от размещения 

ценных бумаг денежных средств. 
 

Средства, полученные Эмитентом от размещения Биржевых облигаций, будут направлены на 
пополнение оборотного капитала, финансирования новых сделок и на расширение сети 
подразделений Эмитента. 
 
3.3. Источники исполнения обязательств по ценным бумагам. 
 

Источником исполнения обязательств по Биржевым облигациям будет являться выручка от 
основной деятельности Эмитента. 
 

https://www.e-disclosure.ru/portal/company.aspx?id=39462


3.4. Описание основных факторов риска, связанных с деятельностью Эмитента, которые 
могут влиять на исполнение обязательств по ценным бумагам, включая существующие 
и потенциальные риски. Политика Эмитента в области управления рисками. 

 
Политика Эмитента в области управления рисками основана на постоянном мониторинге 

рыночной ситуации и своевременном принятии мер по уменьшению возможного воздействия 
рисков. В случае возникновения одного или нескольких нижеперечисленных рисков, Эмитент 
предпримет все возможные меры по минимизации негативных последствий. Параметры 
проводимых мероприятий будут зависеть от особенностей ситуации, создавшейся в каждом 
конкретном случае. 

Эмитент обращает внимание инвестора на то, что Инвестиционный меморандум не 
раскрывает все возможные риски вследствие разнообразия ситуаций, которые могут возникнуть на 
рынке ценных бумаг, однако позволяет определить приемлемый уровень рисков для себя, реально 
оценить свои возможности и ответственно подойти к решению вопроса о начале проведения 
операций на рынке ценных бумаг. Под риском при осуществлении операций на рынке ценных бумаг 
понимается возможность возникновения ситуации, которая может повлечь за собой потерю части 
или даже всех инвестированных средств. В общем смысле риск представляет собой возможность 
возникновения убытков при осуществлении финансовых операций в связи с возможным 
неблагоприятным влиянием разного рода факторов. При работе на рынке ценных бумаг инвестору 
необходимо учитывать факторы риска самого различного свойства. 

Перечень рисков, приведенных в настоящем пункте, отражает точку зрения и собственные 
оценки Эмитента и в силу этого не является исчерпывающим и единственно возможным, при этом 
потенциальные инвесторы, прежде чем принимать инвестиционное решение, должны 
сформировать собственное мнение, не опираясь исключительно на факторы, описанные в 
настоящем пункте. 

 

№ Наименование риска Оценка 
вероятности 

Описание риска 

1 Изменение спроса  Средний Эмитент имеет обширную клиентскую 
базу. Услуги Эмитента пользуются 
стабильным спросом. 

2 Усиление конкуренции Средний Эмитент занимает устойчивую позицию 
на рынке присутствия - в Республике 
Башкортостан, Республике Татарстан и 
Республике Удмуртия. Общее количество 
подразделений Эмитента составляет 94. 
Эмитент имеет собственное мобильное 
приложение, что положительно влияет на 
процесс взаимодействия между 
Компанией и потребителями услуг, что 
также является конкурентным 
технологическим преимуществом 
Эмитента. Компания активно внедряет 
цифровые сервисы (онлайн-залоговые 
сервисы), что способствует увеличению 
срока удержания клиента и поддержанию 
долгосрочных отношений с ним. 



3 Отраслевые риски Средний Ломбардная деятельность подвержена 
повышенному государственному 
регулированию. Дальнейшее усиление 
регуляторного давления потенциально 
может ограничить конкурентные позиции 
Компании. 

4 Финансовый риск Низкий Долговая нагрузка Эмитента на текущем 
этапе признается приемлемой. 



3.5. Сведения о лицах, предоставивших обеспечение (поручительство) по размещаемым 
облигациям Эмитента, включающие полное и сокращенное фирменные наименования, 
ИНН, ОГРН, место нахождения, дата государственной регистрации данных лиц, а также 
адрес страницы в сети Интернет, на которой размещен документ, содержащий сведения 
о лице, предоставившем обеспечение и условиях предоставляемого им обеспечения в 
соответствии со статьей 27.2 Федерального закона от 22.04.1996 N 39-ФЗ «О рынке 
ценных бумаг». 

 
Обеспечение по размещаемым облигациям Эмитента не предусмотрено. 

 
3.6. Информация о всех размещенных ранее выпусках облигаций эмитента, с указанием 

информации об использовании привлеченных средств, поступивших от выпуска(ов) 
облигаций, а также приводится информация о выпусках облигаций, погашенных в 
течении последних 5 лет. 

 
1) Идентификационные признаки ценных бумаг: биржевые облигации процентные 

неконвертируемые бездокументарные серии БО-01, номинальной стоимостью 1 000 
российских рублей каждая. 

Регистрационный номер выпуска и дата его регистрации: 4B02-01-00229-L от 24.07.2025 
Способ размещения: закрытая подписка среди квалифицированных инвесторов. 
Количество ценных бумаг: 100 000 штук. 
Общий номинальный объем выпуска: 100 000 000 руб. 
Срок погашения Биржевых облигаций: 1 080 день с даты начала размещения Биржевых 

облигаций. 
Статус выпуска: в обращении. 
Информация об использовании привлеченных средств, поступивших от выпуска облигаций: 

средства были направлены на пополнение оборотного капитала, финансирования новых сделок, на 
расширение сети подразделений Компании, на развитие технологических инноваций в сфере 
цифровизации и искусственного интеллекта. 

 
2) Идентификационные признаки ценных бумаг: биржевые облигации процентные 

неконвертируемые бездокументарные серии БО-02, номинальной стоимостью 1 000 
российских рублей каждая. 

Регистрационный номер выпуска и дата его регистрации: 4B02-02-00229-L от 17.09.2025 
Способ размещения: закрытая подписка среди квалифицированных инвесторов. 
Количество ценных бумаг: 250 000 штук. 
Общий номинальный объем выпуска: 250 000 000 руб. 
Срок погашения Биржевых облигаций: 1 080 день с даты начала размещения Биржевых 

облигаций. 
Статус выпуска: в обращении. 
Информация об использовании привлеченных средств, поступивших от выпуска облигаций: 

средства были направлены на пополнение оборотного капитала, финансирования новых сделок, на 
расширение сети подразделений Компании, на развитие технологических инноваций в сфере 
цифровизации и искусственного интеллекта. 
 

Информация о выпусках облигаций, погашенных в течение последних 5 лет: отсутствуют. 
 
4. ИНАЯ ИНФОРМАЦИЯ, УКАЗЫВАЕМАЯ ПО УСМОТРЕНИЮ ЭМИТЕНТА. 

Отсутствует. 


	Основная деятельность, приносящая выручку:

